
สรุปผลการประชาพิจารณพิธีสารฉบับท่ีหนึ่งเพ่ือแกไขความตกลงหุนสวนเศรษฐกิจอาเซียน-ญ่ีปุน (AJCEP) 
เพ่ือผนวกบทวาดวยการคาบริการ บทวาดวยการเคล่ือนยายบุคคลธรรมดา และบทวาดวยการลงทุน  

 
ความเปนมา 
1. ความตกลงหุนสวนเศรษฐกิจอาเซียน-ญี่ปุน (ASEAN-Japan Comprehensive Economic Partnership: 
AJCEP) มีผลบังคับใชเม่ือเดือนมิถุนายน 2552 มีสาระสําคัญเก่ียวกับการเปดเสรีการคาสินคา และกําหนดใหเริ่ม
เจรจาจัดทําขอบทการคาบริการและการลงทุน 1 ป หลังจากความตกลงดังกลาวมีผลบังคับใช ประเทศสมาชิกจึง
ไดเริ่มเจรจาขอบทการคาบริการและการลงทุนเม่ือเดือนมิถุนายน 2553 
2. อาเซียนและญี่ปุนบรรลุผลการเจรจาจัดทําบทการคาบริการและการลงทุนเม่ือเดือนธันวาคม 2560 และมี
กําหนดจะลงนามพิธีสารฉบับท่ีหนึ่งเพ่ือแกไขความตกลง AJCEP ในการประชุมรัฐมนตรีเศรษฐกิจอาเซียนท่ีจะมีข้ึน
ในเดือนสิงหาคม 2561 เพ่ือใหพิธีสารฯ มีผลบังคับใชภายในป 2561  
3. กรมเจรจาการคาระหวางประเทศไดดําเนินการจัดการประชาพิจารณตามมาตรา 178 ของรัฐธรรมนูญแหง
ราชอาณาจักรไทย เพ่ือเผยแพรขอมูล สาระสําคัญ โอกาสและผลกระทบ และแนวทางการใชประโยชนจากความ
ตกลง AJCEP รวมถึงเปดโอกาสใหประชาชนและผูมีสวนไดสวนเสียไดมีสวนรวมในการแสดงความคิดเห็น โดยได
จัดงานสัมมนา “ไทย-ญี่ปุน หุนสวนยุทธศาสตรทางเศรษฐกิจผาน FTA” เม่ือวันท่ี 31 มกราคม 2561 ณ โรงแรม
โซฟเทล สุขุมวิท และไดจัดการประชาพิจารณพิธีสารฉบับท่ีหนึ่งเพ่ือแกไขความตกลง AJCEP ในจังหวัดตางๆ 
จํานวน 4 ครั้ง ดังนี้ 

วันท่ี สถานท่ี 
วันพุธท่ี 28 มีนาคม 2561  ณ โรงแรมวังใต จังหวัดสรุาษฎรธานี 
วันอังคารท่ี 24 เมษายน 2561 ณ โรงแรมเซ็นทาราและคอนเวนชันเซ็นเตอร อุดรธานี จังหวัด

อุดรธานี 
วันจันทรท่ี 7 พฤษภาคม 2561 ณ โรงแรมโกลเดน ซติี้ ระยอง จังหวัดระยอง 
วันพฤหัสบดีท่ี 10 พฤษภาคม 2561 ณ โรงแรมดวงตะวัน เชียงใหม จังหวัดเชียงใหม 

 

สรุปสาระสําคัญของการประชาพิจารณฯ  
1. ศักยภาพของญี่ปุน ญี่ปุนเปนคูคาสําคัญอันดับ 2 ของไทยและอาเซียน เปนนักลงทุนรายใหญอันดับ 1 ของไทย และ
อันดับ 2 ของอาเซียน มีขนาดเศรษฐกิจ (GDP) อันดับ 3 ของโลก มูลคา 4.96 ลานลานเหรียญสหรัฐ โดยญ่ีปุนมี
จุดแข็งทางดานเทคโนโลยีและนวัตกรรม และมองอาเซียนเปนอนุภูมิภาค โดยใหความสําคัญกับไทยในฐานะ
ศูนยกลางของ Mainland ASEAN ซ่ึงสามารถเชื่อมตอไปยังประเทศเพ่ือนบาน โดยเฉพาะ CLMV รวมท้ังตองการ
ใหอาเซียนเปนฐานสําคัญในการสนับสนุนหวงโซอุปทานของญ่ีปุนซ่ึงสอดคลองกับนโยบาย Thailand Plus One 
และการท่ีญ่ีปุนเขาสูสังคมผูสูงอายุอยางเต็มตัว (1 ใน 4 ของประชากรอายุเกิน 65 ป) แมจะทําใหการบริโภค
ชะลอตัว แตกลับเปนโอกาสสําหรับการลงทุนและการเขาไปทํางานของคนตางชาติ เนื่องจากญี่ปุนจะขาดแคลน
ประชากรวัยแรงงานในอนาคตอันใกล  
 
2. สาระสําคัญของพิธีสารฉบับท่ีหนึ่งเพ่ือแกไขความตกลง AJCEP  
  -  สาขาบริการท่ีไทยเปดเสรี ให ญ่ีปุน ไทยไดผูกพันเปดตลาดในทุก Mode (แบงออกเปน  
4 Mode ไดแก การใหบริการขามพรมแดน การบริโภคในตางประเทศ การจัดตั้งธุรกิจ และการใหบริการโดยบุคคล
ธรรมดา) โดยเฉพาะใน Mode 3 อนุญาตใหตางชาติสามารถถือหุนไดรอยละ 49 ใน 92 สาขายอย อาทิ สาขา
บริการธุรกิจ (บริการดานกฎหมาย บริการดานบัญชี) บริการดานโทรคมนาคม และสาขาการเงินและ 
การธนาคาร เปนตน และรอยละ 70 ใน 23 สาขายอย อาทิ สาขาบริการธุรกิจ (พยากรณอากาศและอุตุนิยมวิทยา) 
บริการคอมพิวเตอร บริการดานการวิจัยและพัฒนา บริการดานอสังหาริมทรัพย บริการไปรษณียอิเล็กทรอนิกส 
และบริการกอสรางและวิศวกรรมท่ีเก่ียวของ เปนตน พรอมระบุขอจํากัด/ขอสงวนเปนเง่ือนไขการเขาสูตลาด  
  -  สาขาบริการท่ีญ่ีปุนเปดเสรีใหไทยและอาเซียน ญ่ีปุนเปดใหอาเซียนเขาไปลงทุนจัดตั้งธุรกิจได โดย
สามารถถือหุนไดรอยละ 100 แบบไมมีเง่ือนไข 137 สาขายอย อาทิ บริการรานอาหาร บริการสปา บริการ
โรงแรม บริการทัวรและไกด บริการจัดประชุม บริการจัดเลี้ยง บริการจัดงานแสดงสินคาและนิทรรศการ บริการ



โฆษณา บริการดานการวิจัยและการพัฒนา และบริการอสังหาริมทรัพย เปนตน และแบบมีเง่ือนไข (เชน ใบ
ประกอบวิชาชีพ) 41 สาขายอย อาทิ บริการดานโทรคมนาคม สาขาบริการธุรกิจ (บริการดานกฎหมาย บริการ
ดานบัญชี) และธุรกิจคาสง/คาปลีก เปนตน 
  -  การเคลื่อนยายบุคคลธรรมดา ไทยอนุญาตใหนักธุรกิจญ่ีปุนและอาเซียนสามารถเขามาทํางานใน
ประเทศไทยได 2 ลักษณะ คือ การโอนยายบุคคลภายในองคกร (1 ป) และการเยี่ยมเยือนทางธุรกิจระยะสั้น (90 
วัน )  ในขณะท่ี ญ่ีปุนอนุญาตใหนักธุร กิจไทยและอาเ ซียนสามารถเข ามาทํางานในประเทศญ่ีปุน ได  
6 ลักษณะ คือ การโอนยายบุคคลภายในองคกร (1 ป) การเยี่ยมเยือนทางธุรกิจระยะสั้น (90 วัน) นักลงทุน  
(5 ป) ผูใหบริการดานวิชาชีพในสาขากฎหมาย บัญชี และภาษี (5 ป) ผูปฏิบัติงานเก่ียวของกับธุรกิจท่ีตองใช
เทคโนโลยี และความรูในสาขานักมนุษยศาสตร นักสิ่งแวดลอม และนักฟสิกส (5 ป) และคูสมรสและบุตร 
  -  การลงทุน แบงออกเปน 4 ดาน ไดแก 1) การเปดเสรีการลงทุน: ปจจุบัน ยงัไมมีการเปดตลาดการลงทุน 
2) การคุมครองการลงทุน: กลไกการระงับขอพิพาทระหวางรัฐกับเอกชน (ISDS) ซ่ึงทําใหนักลงทุนสามารถฟองรัฐ
ไดโดยตรง 3) การสงเสริมการลงทุน: การสงเสริมงานจับคูธุรกิจ และ 4) การอํานวยความสะดวกการลงทุน: การ
จัดตั้งศูนยการลงทุนแบบเบ็ดเสร็จ (One-Stop Service) 
 
3. โอกาสทางการคาและการลงทุน วิทยากรจากเอกชนใหขอคิดเห็นดังนี้  
 นายทนงศักดิ์ สมวงศ กรรมการผูจัดการโรงแรมสมุยพาราไดซ เฉวงรีสอรท แอนดสปา เห็นวา เปนโอกาสดี
ของผูประกอบการไทยในการทําธุรกิจในประเทศญี่ปุน เนื่องจากญี่ปุนจะเปนเจาภาพกีฬาโอลิมปกในป 2563 หรือ 
Tokyo 2020 รัฐบาลญ่ีปุนจึงมีนโยบายสนับสนุนอุตสาหกรรมทองเท่ียว ซ่ึงธุรกิจ โรงแรมขนาดเล็กหรือเรียวกัง 
(Ryokan) และ Apartment ขนาดเล็ก จํานวน 20 – 25 หอง ท่ีตองใชเงินลงทุนประมาณ 30 – 100 ลานบาท 
นาจะเปนโอกาสในการลงทุนของผูประกอบการ SME ไทย โดยเห็นวา นักธุรกิจไทยมีขอไดเปรียบหลายประการ 
อาทิ คนไทยมีความเขาใจในรสนิยม และนักทองเท่ียวไทยก็มีความตองการบริการของคนไทย ราคาหองพักใน
ญ่ีปุนราคาสูงกวาราคาหองพักในไทยมาก ประกอบกับในปจจุบันเจาของธุรกิจดังกลาวในญ่ีปุนสวนมากเปน
ผูสูงอายุ และมักไมมีผูสืบทอดกิจการ จึงมองวาเปนโอกาสใหนักลงทุนจากชาติอ่ืนๆ รวมท้ังไทยเขาไปเปนเจาของ
กิจการดังกลาว 
 นอกจากนี้ ญี่ปุนมี JETRO เปนหนวยงานหลักเพ่ือสนับสนุนขอมูลตางๆ สําหรับนักลงทุนชาวตางชาติ    
มีสาขาในไทยและในญ่ีปุน รวมท้ังไดจัดต้ัง Tokyo One Stop Business Establishment Center (TOSBEC) 
เพ่ืออํานวยความสะดวกแกนักลงทุนตางชาติแบบครบวงจร โดยมีเจาหนาท่ีอํานวยความสะดวกเฉพาะประเทศ 
และมีบริการสํานักงานฟรี 50 วันสําหรับผูประกอบการรายใหมในการจัดตั้งสํานักงาน ท้ังนี้ อุปสรรคทางดาน
ภาษาอาจไมใชประเด็นสําคัญ เนื่องจากสามารถหาคนชวยได เชน เลขา ลาม และไกด อยางไรก็ดี เสนอใหรัฐบาล
มีบทบาทนําในการใหความชวยเหลือและคําปรึกษาท้ังทางดานการเงินและกฎหมายแกผูสนใจลงทุนในญี่ปุน 

 ผูแทนจาก บริษัท โกชู โคซัน จํากัด เปนบริษัทของนักลงทุนชาวญ่ีปุน ดําเนินธุรกิจเก่ียวกับการบําบัดน้ํา
เสียใหแกโรงงานอุตสาหกรรมตางๆ อาทิ โรงงานผลิตรถยนตยี่หอโตโยตา ฮอนดา และฮีโน และมีธุรกิจยอยท่ี
เ ก่ี ย ว กั บก า ร กํ า กั บ ดู แล คุณภ าพน้ํ า ใ ห แก บ ริ ษั ท ผลิ ตน้ํ า ดื่ ม ต า ง ๆ  อ า ทิ  น้ํ า สิ ง ห  แ ล ะ เบี ย ร ล า ว  
ถือเปนธุรกิจบริการดานสิ่งแวดลอม โดยผูแทนไดแลกเปลี่ยนประสบการณในการทําธุรกิจกับชาวญี่ปุนวา ชาว
ญ่ีปุนใหความสําคัญกับการตรงตอเวลาเปนอยางมาก มีการทํางานและการคิดอยางเปนระบบ โดยจะคิดตั้งแตตน
จนจบกระบวนการ กอนการลงมือปฏิบัติงานจริง และมีการคิดวิเคราะห/ปรึกษา/รับฟงความคิดเห็นของสมาชิกใน
ทีมเพ่ือใหเกิดการประสานงานอยางมีประสิทธิภาพ คนญ่ีปุนจะเนนการปรึกษาหารือ มีการประชุมเพ่ือติดตามผล
บอยครั้ง ซ่ึงจะแตกตางกับคนไทยท่ีจะแกไขปญหาไปตามสถานการณท่ีเกิดข้ึน ทําใหบางครั้งเกิดความเสียหาย
ทางดานคาใชจาย เวลา และทรัพยากรบุคคล ท้ังนี้ บริษัทฯ ไดรวมทุนกับนักลงทุนชาวญ่ีปุนขยายกิจการไปลงทุน
ในประเทศเพ่ือนบานท่ีเปนสมาชิกอาเซียนดวย ไดแก สปป.ลาว กัมพูชา เวียดนาม และเมียนมา ไดรับและเรียนรู
เทคโนโลยีจากญี่ปุนและมีแผนจะขยายกิจการไปยังเมืองอ่ืนๆ ในประเทศเหลานี้ตอไปในอนาคตดวย 

 นางสาวสุวรรณดี ไชยวรุตม ผูอํานวยการฝายพัฒนาธุรกิจ บริษัท เถาแกนอย ฟูดแอนดมารเก็ตติ้ง จํากัด 
(มหาชน) มองวา นอกจากธุรกิจโรงแรม ธุรกิจรถตู/รถเชาก็เปนอีกโอกาสหนึ่งของผูประกอบการไทย โดยใหบริการ
รับ-สงระหวางสนามบินและโรงแรม บริการพาเท่ียว และอาจใหแวะทานอาหารไทย/นวดไทยก็ได ปจจุบัน 



รานอาหารสําหรับครอบครัว (Family Restaurant) ในประเทศญ่ีปุน มีเมนูขาวผัดกะเพราไขดาวใหบริการดวย 
อยางไรก็ดี เห็นวา คนญี่ปุนนิยมแวะรานสะดวกซ้ือ เพ่ือซ้ืออาหารกลับไปทานท่ีบาน (take-home) ซ่ึงจะมีอาหาร
ใหเลือกหลากหลาย คลายกับบุฟเฟต อยางไรก็ดี การคิด Business Model สําคัญมาก ยกตัวอยางเชน เกียวโต 
เปนเมืองทองเท่ียวท่ีนาสนใจ มีสถานท่ีทองเท่ียวและกิจกรรมมากมายใหทําตลอด 4 ฤดู อาทิ ฤดูรอน: เทศกาล
ตางๆ ฤดูใบไมผลิ: ซากุระ ฤดูใบไมรวง: ใบไมเปลี่ยนสี และฤดูหนาว: หิมะ จึงสามารถดึงดูดนักทองเท่ียวใหมาเท่ียว
ไดทุกชวงเวลา และธุรกิจฟตเนสชนิดหนึ่งท่ีมีอุปกรณสําหรับออกกําลังกายไวในหองแตละหองสําหรับลูกคา 1 คน 
เนนความเปนสวนตัว มีบริการครูฝก และตองถายรูปอาหารใหดูในแตละม้ือ โดยหากลดน้ําหนักไมได จะคืนเงินให
ลูกคา ซ่ึงอาจเรียกไดวาเปนการขายวินัย ท้ังนี้ คนไทยมีนิสัยรักความสบาย ดังนั้น ธุรกิจท่ีเหมาะสมกับคนไทยและ
คาดวาคนไทยนาจะเกงท่ีสุด จะตองเปนธุรกิจประเภทท่ีใหความสบาย อาทิ ธุรกิจสปา เนนเอกลักษณของความ
เปนไทย ใหบริการนวดไทยและใชสมุนไพรไทย เนื่องจากคนญ่ีปุนทํางานเครียดมาก และมีอัตราการฆาตัวตายสูง 
นอกจากนี้ เห็นวา ธุรกิจรานอาหาร อาจจะประสบความสําเร็จไดยากกวา เนื่องจากรสชาติความชอบของแตละคน
ไมเหมือนกัน 

การทําธุรกิจกับญี่ปุน คนญี่ปุนข้ึนชื่อเรื่องความละเอียดมาก เนนการจดบันทึกและการรวบรวมขอมูล โดย
มีหลักการทํางาน 3 ขอท่ีสําคัญ เรียกวา “Ho Ren So” ซ่ึง Ho มาจาก Hokoku คือ การรายงาน Ren มาจาก  
Renraku คือ การติดตอ/แจงขอมูล และ So มาจาก Sondan คือ การปรึกษา/ใหคําแนะนํา เพ่ือใหเกิดการ
ประสานงานอยางมีประสิทธิภาพ ไมปลอยใหปญหาลามปาม และสามารถแกปญหาไดอยางรวดเร็ว คนญ่ีปุนจะ
เนนการทํางานบนโตะ มีการคุยงานกันบอยมาก และประชุมนาน ซ่ึงจะแตกตางกับคนไทยท่ีทํางานบนโตะนอย 
และมักจะไปแกกันหนางาน ทําใหเสียอารมณ เวลา และคาใชจาย สําหรับธุรกิจท่ีตามความตองการของญ่ีปุน 
นาจะเนนธุรกิจโรงแรมขนาดเล็กหรือ Hostel แบบถนนขาวสาร เนื่องจากญี่ปุนมีจํานวนนักทองเท่ียวตางชาติเยอะ
มาก ทําใหโรงแรมท่ีมีอยูไมเพียงพอ ธุรกิจท่ีเก่ียวกับผูสูงอายุ เชน กายภาพบําบัด ฟนฟูรางกาย และธุรกิจราน
กาแฟ ตองมีเอกลักษณเฉพาะตัว เชน คาเฟนกฮูก ท้ังนี้ เห็นควรจับคูสิ่งท่ีเรามีความเชี่ยวชาญมากท่ีสุดกับความ
ตองการของอีกฝาย เพราะจะทําใหมี passion ในการทําธุรกิจ 
 
 
 


